
Herzlich Willkommen 
beim

Hamburger 

Gründer:innentag 2024



Herzlich Willkommen

Clever gründen – So erstellst du deinen Businessplan mit der



Vorstellung

29 Jahre alt1.

Seit 9 Jahren in der Handelskammer2.

Gründungsberatung & Projektmanagement3.



Agenda

Für wen schreibt ihr den Businessplan?

Darum ist ein Businessplan wichtig!

5 Tipps für einen erfolgreichen Businessplan

Was sollte alles in den Businessplan?

Euer Weg zum gelungenen Businessplan



“Gründer:innen nehmen den Umgang mit öffentlichen

Institutionen in Deutschland als ein sehr großes Hindernis

für ihre Selbstständigkeit wahr.

Sie beklagen vor allem die Komplexität der Institutionen, die 

Langsamkeit, die fehlende digitale Präsenz, die mangelnde

Unterstützung und die fehlende Erreichbarkeit. ”

KfW Research, März 2023



Die Lösung





Angebote in der Unternehmenswerkstatt

Unterstützung durch 
eine(n) IHK-Expert:in

Interaktive Tools

Rechtsformfinder, 
Gründerpersönlichkeitstest, 
Veranstaltungsübersicht

Mediathek mit
einer Vielzahl an Videos 
& Podcasts

Lerninhalte & Leitfragen 
zur Unterstützung



Wer glaubt, dass
es schwer ist, 

einen
Businessplan zu

schreiben?



Für wen schreibt ihr

euren Businessplan?



In erster Linie schreibt ihr den Businessplan…

für Euch



… er Eure Entscheidungsgrundlage ist

„Soll ich mich selbstständig machen?“

Der Businessplan ist wichtig, weil

… er Euer Argumentationsmaterial ist

für Verhandlungen (z.B. mit Banken)

… er Euer Steuerungsinstrument ist

im laufenden Geschäftsbetrieb (Erfolgskontrolle)



5 Tipps für einen
erfolgreichen
Businessplan

Tipp 1: Fasse
dich kurz

Tipp 2: 
Formuliere
verständlich

Tipp 3: Achte
auf ein

ansprechendes
Layout

Tipp 4: 
Überprüfe die 

Rechtschreibung

Tipp 5: Keine
Wiederholungen



Wie sieht ein guter

Businessplan aus?



Den 
Businessplan zu
schreiben – ist
wie ein Buch



Nur die Kapitel
sind vorgegeben



Was sollte alles in den 
Businessplan?



Diese Kapitel solltet ihr befüllen

Geschäftsidee Markt

Unternehmen Finanzen

Zusammenfassung



Geschäftsidee

Kundennutzen beschreiben
 Löst mein Produkt ein nachweisbares Problem der Kunden?
 Ist mein Produkt einzigartig oder gibt es zumindest ein 

klares Unterscheidungsmerkmal zur Konkurrenz?
 Ist der Vorteil meines Produktes auf den ersten Blick zu 

erkennen?

Standort
 Adresse

 Zustand Betriebsräume

Vertrieb
 Kommunikationspolitik

 Werbung

Preispolitik
 Welche Preise haben meine Mitbewerber?

 Wie finanzkräftig ist meine zukünftige Kundschaft?



Markt

Kunden und Markt
 Wer sind Ihre Kunden?

 Welche Merkmale machen sie aus (Alter, 
Einkommen, Beruf, Kaufverhalten, Interessen, 
Wohnsitz usw.)?

 Wie sieht mein Idealtypischer Kunde aus?

 Wo kann ich möglichst viele dieser Kunden 
treffen?

Wettbewerb
 Wer sind die Mitbewerber auf meinem Markt? Was 

bieten diese an und wie gut sind sie darin?

 Welche Neuentwicklungen sind von meinen 
Mitbewerbern zu erwarten?

 Welcher Mitbewerber ist günstiger als ich, welcher 
qualitativ besser?

 Was sind die Merkmale meines Angebots, die sich im 
Wettbewerb auszeichnen?



Unternehmen

Gründer:in
 Welche Branchen- und Fachkenntnisse werden für 

meine zukünftige Tätigkeit notwendig sein?

 Welche davon besitze ich bereits?

 Welche muss ich mir noch aneignen?

 Bin ich ausreichend kaufmännisch vorgebildet?

Organisation und Mitarbeiter
 Wie müssen diese Mitarbeiter qualifiziert sein?

 Wie viele Mitarbeiter brauche ich wirklich?

 Welche arbeitsrechtlichen Vorgaben muss ich 
bearbeiten?

Rechtliche Grundlagen
 Welche Rechtsform soll mein 

Unternehmen letztendlich haben?

 Wie wird diese Rechtsform besteuert?

 Ist es aus bestimmten Gründen 
wichtig, meine Haftung zu begrenzen?



Finanzen

Privater Finanzbedarf
 Wie hoch ist meine monatliche private Miete?

 Wieviel Beiträge habe ich für Kranken- und 
Rentenversicherung oder sonstige Versicherungen (z. B. 
Berufshaftpflicht) einzurechnen?

 Von welchen monatlichen Lebenshaltungskosten gehe 
ich für mich und meine Familie aus?

 Habe ich private Kredite abzuzahlen?

Umsatz und Ertrag
 Welchen Gewinn wird mein Unternehmen erzielen?

 Wie verteilen sich Umsatz und Ertrag?

Liquidität
 Wie werden voraussichtlich meine 

monatlichen Forderungszahlungen in den 
nächsten drei Jahren aussehen?

 Wie werden voraussichtlich die 
monatlichen Kosten meines 
Unternehmens im Einzelnen in den 
nächsten drei Jahren aussehen?

 Mit welcher monatlichen Liquiditätsreserve 
kann ich rechnen

Investition und Kapitalbedarf
 Welche Investitionen sind zum Zeitpunkt meiner 

Unternehmensgründung notwendig?

 Welche Investitionen sind in den nächsten 1-3 Jahren 
geplant?

 Welcher Kapitalbedarf ergibt sich insgesamt?

Finanzierung
 Wie hoch ist der Finanzbedarf des 

Unternehmens?

 Womit soll der Finanzbedarf gedeckt 
werden?

 Werden Fördermittel eingeplant?



Keine Angst 
– Wir helfen 
Euch



Businessplan und Finanzplan schreiben

hamburg.uwd.de besuchen1

Kostenfrei registrieren2

Projekt (Existenzgründung) erstellen3

4

Feedback von Expert:in einholen
(bei gewerblicher Gründung)

5

Euer Weg zum gelungenen Businessplan



Und was auch wichtig ist:

Gewerbeanmeldung 
vornehmen und/oder

Steuerrechtliche Erfassung 
beim Finanzamt



Habt ihr noch weitere Fragen?



Wer glaubt immer
noch, dass es schwer

ist, einen
Businessplan zu

schreiben?



Jan Schlüter

Vielen Dank!



Ihre & eure Meinung 

ist uns wichtig!

Wir freuen uns hier über Feed 
Back. 

Oder direkt auf der Webseite 
www.gruendertag.hamburg .

https://de.surveymonkey.com/r/TJ8T5LX
http://www.gruendertag.hamburg/

